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1: obchodni zastoupeni s lidskou tvafri pro firmy, které chtéji prodavat ne jen nabizet.

2: Ceské vyrobni firmy jsou schopny efektivné vyrabét kvalitni vyrobky, ale jen mélo téchto firem
je schopna efektivné prodavat organizovat své obchodni zastupce (zaméruji se na volnou
poptavku, konkurenti délaji totéz a vznika tak nelitostny konkurenéni boj). PM spojuje vyrobni
proces s prodejem a vytvari novy trzni prostor pro vyrobky.

3: vstup zahrani¢nich firem na &esky trh, analyza trhu, nabidka vhodnych partnerd, vytvoreni
zakladniho obratu, ukotveni trhu.




