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Ja jako obchodni zastupce realitni kanceléfe (dale jen RK) mam dany standard a jsem zvykly
na néjaky svUj obrat, provizi. Jenomze v dobé krize mi obraty spadly na polovinu. Potfebuji se
neéjak uzivit a tim si zachovat i sv(j zivotni standard. Tim padem jsem stal pfed rozhodnutim, jak
tuto situaci vyresit. Nabizely se mi dvé moznosti. Prvni byla ukoncit spolupraci s RK, oborem,
ktery je mi velmi blizky a dok&zu se v ném dobre orientovat. Druha, rozsifit své portfolio sluzeb.
PFi hledani na internetu jsem narazil na obchodni agenturu, ktera mi nabidla Siroké portfolio
sluZzeb s dobrymi proviznimi podminkami. Vzal jsem si klienty, kterym jsem béhem svého
pusobeni v RK prodal dim ¢i byt a postupné se vzival do situace kazdého klienta a snazil se
pochopit jeho potfeby. Po zjisténi potfeby jsem zakaznikovi nabidl dany produkt z obchodni
agentury. PM mi u8etfila mnoho €asu, protoze jsem nemusel vyjednavat podminky u
jednotlivych firem a kontaktovat je samostatné.




