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Dnesni trh je pfesycen obchodnimi zastupci, ktefi nevédi, co pfesné od své profese oCekavaji,
ale stoprocentné vi, co naopak nechtéji. Néktefi nechtéji telefonovat, jini zase prodavat, ale
jenom nabizet. Vétsina obchodnik(i v CR se stara pouze o potieby své, nikoli o zakaznikovy a
pak se divi, Ze tak malo prodavaji. Neposloucha zakaznika, ktery fika: ,ja chci koupit“, naopak
prfedhazuje mu svou myslenku: ,mé nezajima, co chcete vy, nejdfiv vam musim fict, co chci ja“.
Tyto hledat nebudeme je potfeba selektovat na zakladé jejich vykonu a najit jen ty nejlepsi.

Toto se na8e obchodni agentura snazi zménit! PM nabizi most mezi zkuSenymi obchodnimi
zastupci a firmami, které expanduji na trh nebo chtéji navysit svij prodej s pravni podporou pro
né. Momentalni trend je navysit obrat a my mame velmi efektivni feSeni.

PM obchodni agentura je novym trendem marketingu, zefektivnéni a snizeni nakladl na
vyhledavani zakaznikd. Vzdyt informace je to nejdrazsi, co mize v obchodnim svété byt.
Dosahneme to fungujici organizaci, ktera sdruzuje obchodni zastupce a firmy. Nasim hlavnim
ukolem je oslovovani jednotlivych firem a vyjednavani podminek pro obchodni zastoupeni a
vyhledavani obchodnich zastupcu, kterym poskytneme moznost rozsifit jejich plsobnost i mimo
jejich obor se zachovanim profesni etiky.




